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| Recenzja ksiazki,Psychologia ekonomiczna”dr hab. Tomasza Zaleskiewicza, prof. SWPS

sychologia ekonomiczna” profesora Za-

leskiewicza to druga na polskim rynku

wydawniczym pozycja o tym tytule, po

zredagowanej przez profesora Tadeusza
Tyszke ksigzce z 2004 roku, w ktérej powstaniu
profesor Zaleskiewicz jako autor i wspétautor
kilku rozdzialéw takze mial swéj udzial. Jako ze
psychologia ekonomiczna to dziedzina stosun-
kowo nowa i preznie rozwijajaca si¢ - zaréwno za
granica, jak i w Polsce - pojawia si¢ wiele nowych
badan i interesujacych odkry¢. Z tego wzgledu
nowy podrecznik w znaczny sposéb uzupelnia
wiedze o ludzkich zachowaniach, prezentowa-
nych w poprzedniej ksiazce.

Monografia Tomasza Zaleskiewicza skiada
si¢ z 10 rozdzialéw, z ktérych pierwszy, zatytuto-
wany ,Miedzy ekonomig a psychologia” dotyczy
poje¢ ogdlnych i jest swego rodzaju wprowadze-
niem do calej ksigzki. W rozdziale tym Autor
prezentuje specyfike behawioralnego podejscia
do wyjasniania zachowari ekonomicznych, a tak-
ze wskazuje na podstawowe réznice migdzy
takim podejsciem a klasycznym modelem eko-
nomicznym, opierajacym si¢ przede wszystkim
na zalozeniu o racjonalnosci czlowieka. Watek
racjonalnosci, nieracjonalnosci i ograniczonej ra-
cjonalnosci rozwiniety jest w kolejnych rozdzia-
tach. Autor wskazuje na trudnosci, jakie napoty-
kajg ludzie chcac mysle¢ i podejmowaé decyzje
w zgodzie z modelem racjonalnych decyzji eko-
nomicznych, a takze omawia mechanizmy heu-
rystyczne, dzieki ktérym z jednej strony sa oni
w stanie funkcjonowaé w ztozonym i zmiennym
otoczeniu, z drugiej za$ — ryzykuja popelnienie
bledu. Trzeci rozdzial ksigzki poswigcony jest
podejmowaniu decyzji finansowych, w szczegdl-
nosci w warunkach ryzyka, a jego lektura z pew-
noscig moze uswiadomi¢ czytelnikowi, jakie
znieksztalcenia moze popelni¢ podczas takich
decyzji. Autor obala takze mit koniecznosci wy-
taczenia emocji podczas podejmowania decyzji,
ttumaczac, ze emocje nie tylko s3 nieodtacznym,

ale wreez niezbgdnym elementem procesu decy-
Zyjnego.

W dalszej czesci swojej monografii profesor
Zaleskiewicz porusza takie tematy, jak rozu-
mienie oraz interpretowanie poje¢ i zachowar
ekonomicznych przez dzieci, psychologiczne
osobliwosci pieniedzy, ich symboliczne i instru-
mentalne znaczenie oraz réznice indywidualne
w tym zakresie, codzienne zachowania ekono-
miczne, takie jak oszczedzanie, ubezpieczanie
sic czy placenie podatkéw, a takze zachowania
na rynkach finansowych, ktére podejmowane sg
ciagle przez niewielkg czes¢ naszego spoleczeri-
stwa. Rozdzialy te beda bardzo interesujace nie
tylko dla studentéw czy badaczy zajmujacych
sic problematykg zachowan ekonomicznych, ale
takze dla kazdego czlowieka, ktéry chce zrozu-
mie¢ swoje wlasne zachowania czy tez decyzje
podejmowane przez innych ludzi.

Ostatnie trzy rozdzialy ksiazki poruszaja te-
maty nowe, ktérych nie znajdziemy w starszym
podreczniku  do  psychologii ekonomiczne;.
Doktadniej moéwiac, chodzi tu o role wartosci
spolecznych i moralnych w zachowaniach eko-
nomicznych, teori¢ gier i ekonomie eksperymen-
talng oraz neuroekonomie. Ta ostatnia dziedzina,
bardzo pre¢znie rozwijajgca si¢, ma w sobie duzy
potencjat jesli chodzi o rozumienie ludzkiego za-
chowania, jednak czesto wyniki badan interpre-
towane s3 dos¢ opacznie, co tworzy — szczegélnie
w mediach — obraz neuroekonomii i neuromar-
ketingu jako magicznych wrecz sposobéw wply-
wania na konsumenta. Lektura recenzowanej
pracy z pewnoscig pomoze czytelnikowi zrozu-
mieé, jakie faktyczne mozliwosci i korzysci plyng
z badania neuronalnych korelat decyzji i ocen
ekonomicznych.

Jak wspomniano wczeéniej, omawiana mo-
nografia stanowi wyjatkowa pozycj¢ na polskim
rynku wydawniczym, jako rozbudowane, ale jed-




noczesnie spojne opracowanie poswigcone pro-
blematyce decyzji i zachowan ekonomicznych
w kontekscie teorii psychologicznych. Ztozone
zagadnienia prezentowane sg w sposéb ciekawy
i czytelny, poparte zaréwno przyktadami z zycia
codziennego czy rynkéw finansowych, jak i wy-
nikami najnowszych badan europejskich, amery-
kanskich, ale takze polskich. ,Psychologia eko-
nomiczna’ jest napisana bowiem przystepnym,
zrozumiatym jezykiem, co jednak w Zaden spos6b
nie umniejsza rzetelnosci i aktualnosci przedsta-
wionej w niej wiedzy naukowej. Monografia ta
moze znalez¢ czytelnika w szerokim kregu od-
biorcéw poczawszy od studentéw psychologii,
ekonomii, zarzadzania, finanséw, poprzez przed-
sigbiorcéw, ekonomistéw, inwestoréw i anality-
kéw finansowych. Co bardzo wazne, moze tez
by¢ przydatna dla kazdego kto chce zrozumie¢,
jakie mechanizmy rzadza naszymi zachowania-
mi ekonomicznymi i jak podejmowal decyzje,
by$my byli z nich zadowoleni.
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